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Gyémánt félkrajcár (Kathy Summer) 

  

250 oldal, 2008., ISBN 978-963-9425-31-6 Kathy Summer személyes tanácsai az üzletépítésr?l (ujra)kezd?knek és bizonytalanoknak  

Értékelés: Még nincs értékelve 
Ár
Fogyasztói ár1395,00 Ft

Kedvezmény-600,00 Ft

Tegye fel kérdését a termékr?l 

Leírás 

A könyv az MLM üzletépítésr?l szól, az abban tényked?knek, vagy az azzal ismerked?knek ad hasznos tanácsokat. A könyv nem a száraz
tényekr?l szól, olvashatunk benne tanulságos történeteket és jó néhány idézetet híres emberekt?l. Ez a könyvecske egy útmutató. Ez azt jelenti,
hogy egy tábla, mely megmutatja, merre kell menni és miért. Els?sorban azok számára ideális, akik még csak most kezdik az MLM-et, és még
nem követték el azokat a hibákat, amikkel a legtöbb üzletépít? bizony már szembesült – és általában csúfos kudarcot vallott. Mindemellett azok
számára is praktikus, akik újrakezd?k, és elhatározták, hogy még egyszer (és egyben utoljára, hiszen most talán végre meghozza számukra a
régen várt sikert) megpróbálkoznak a hálózatépítéssel.
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