Mar keting: Gyémant fél kraj car (Kathy Sunmer)

Gyémant félkrajcar (Kathy Summer)

250 oldal, 2008., ISBN 978-963-9425-31-6 Kathy Summer személyes tanacsai az uzletépitésr?l (ujra)kezd?knek és bizonytalanoknak

Ertékelés: Még nincs értékelve
Ar
Fogyasztéi 4r1395,00 Ft

Kedvezmény-600,00 Ft

Tegye fel kérdését a termékr?|

Leiras

A kényv az MLM Uzletépitésr?l szél, az abban tényked?knek, vagy az azzal ismerked?knek ad hasznos tanacsokat. A kényv nem a szaraz
tényekr?l szol, olvashatunk benne tanulsagos torténeteket és j6 néhany idézetet hires emberekt?l. Ez a kdnyvecske egy Utmutat6. Ez azt jelenti,
hogy egy tabla, mely megmutatja, merre kell menni és miért. Els?sorban azok szamara idedlis, akik még csak most kezdik az MLM-et, és még
nem kovették el azokat a hibakat, amikkel a legtdbb lzletépit? bizony mar szembesiilt — és altalaban csufos kudarcot vallott. Mindemellett azok
szamara is praktikus, akik Gjrakezd?k, és elhataroztak, hogy még egyszer (és egyben utoljara, hiszen most talan végre meghozza szamukra a
régen vart sikert) megprébéalkoznak a halbzatépitéssel.
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